
 
 
 
 

MAKRO, SHELL ESPAÑA Y STATKRAFT FIRMAN UN 
ACUERDO PIONERO PARA EL SUMINISTRO DE ENERGÍA 

ELÉCTRICA DURANTE 10 AÑOS 
 
Madrid, 21 de mayo de 2026. Makro, Shell España y Statkra3 han formalizado un acuerdo de 
suministro anual de electricidad renovable de 85 gigavaAos hora (GWh) durante 10 años, un 
compromiso que permiArá a Makro, compañía líder en distribución mayorista mulAcanal a 
hostelería, avanzar en su estrategia de sostenibilidad y en la descarbonización de sus 
operaciones en España. 
 
El acuerdo incorpora un modelo innovador de cPPA sleeving (cPPA-corporate power purchase 
agreement), mediante el cual Shell manejará la entrega Msica de la energía renovable procedente 
del PPA firmado entre Makro y Statkra3. Shell complementará este suministro de electricidad 
renovable con electricidad adicional para garanAzar un suministro suficiente que permita cubrir 
la demanda eléctrica de los 37 centros Cash&Carry de Makro en España y de su plataforma 
logísAca regional ubicada en El Prat de Llobregat (Cataluña).  
 
Este enfoque pionero ofrece un suministro conAnuo, flexible y plenamente integrado, 
combinando energía renovable con la seguridad operaAva que requiere una compañía con un 
alto consumo energéAco. Además, el servicio de sleeving simplifica la gesAón al integrar todo el 
suministro en un único acuerdo. 
 
Bertrand Mothe, CEO de Makro, ha señalado: “En Makro estamos convencidos de que el camino 
hacia un futuro sostenible requiere de colaboraciones con empresas que compartan nuestra 
misma visión. Esta colaboración con Shell España y StatkraF no solo nos garanGza el acceso a 
energía a largo plazo de forma innovadora, sino que también nos proporciona la flexibilidad y 
seguridad operaGva que requieren nuestras operaciones, al mismo Gempo que refuerza nuestro 
compromiso hacia un futuro más verde y compeGGvo para todos”. 
 
“Este acuerdo refleja nuestro compromiso de impulsar modelos avanzados que facilitan la 
integración de energía renovable en el suministro de nuestros clientes”, destaca Óscar 
Fernández, Presidente de Shell España. “Estamos orgullosos de acompañar a Makro y StatkraF 
en un proyecto pionero dentro del mercado español. Gracias a nuestro porfolio diversificado, 
nuestra amplia experiencia en trading y nuestra capacidad global de suministro, Shell es un socio 
de referencia para el sector industrial y para aquellas compañías con una alta demanda 
energéGca y con necesidad de seguridad de un suministro.” 
 
Por su parte, Simon Kornek, Vicepresidente de OriginaFon para el sur de Europa de StatkraH, 
ha remarcado: "Este importante acuerdo reafirma el papel de StatkraF como socio clave en el 
proceso de descarbonización de nuestros clientes. Gracias a un amplio porTolio renovable, 
diseñamos contratos personalizados y compeGGvo que permiten el suministro de energía con 
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precios estables, aportando visibilidad y reduciendo los riesgos de la volaGlidad de precios del 
mercado para las empresas consumidoras de electricidad de España”.  
 
Este Apo de acuerdos, nuevos en el mercado español, permiten a grandes consumidores 
equilibrar sostenibilidad, seguridad de suministro y compeAAvidad, proporcionando una vía 
sólida para avanzar en su transición energéAca mediante soluciones Msicas, trazables y de largo 
plazo. 
 
Con este acuerdo, Makro da un paso relevante en su hoja de ruta hacia el crecimiento sostenible, 
Shell España consolida su papel como socio energéAco de referencia para la integración de 
soluciones innovadoras en la industria, y Statkra3 refuerza su posición como líder en el mercado 
de PPAs, ofreciendo contratos de energía renovable a largo plazo y contribuyendo a mejorar la 
compeAAvidad de la industria y las grandes empresas. 
 
SOBRE MAKRO 
Makro, filial española del grupo alemán METRO, es la empresa de distribución del sector de la hostelería en España. 
Cuenta con más de 900.000 clientes y con 37 centros distribuidos en 15 Comunidades Autónomas. Makro ofrece al 
hostelero una experiencia de compra mulKcanal con más de 31.000 productos, soluciones y servicios adaptados a sus 
necesidades, apostando por el producto local y por el producto fresco de calidad. En el año fiscal 2024/2025, Makro 
obtuvo unas ventas consolidadas de 1.875 millones de euros. Más información en www.makro.es. 
 
SOBRE METRO 
METRO es un mayorista internacional de alimentos líder, especializado en atender las necesidades de hoteles, 
restaurantes y empresas de cáterin (HORECA), así como de comercios independientes (Traders). En todo el mundo, 
METRO cuenta con aproximadamente 15 millones de clientes que se benefician de la combinación mulKcanal única de 
la empresa mayorista: los clientes pueden adquirir sus productos tanto en una las grandes Kendas de su zona como 
mediante entrega a domicilio (Servicio de Distribución a Hostelería), todo ello apoyado y conectado digitalmente. 
Paralelamente, METRO MARKETS se está desarrollando como un marketplace online internacional para las 
necesidades de clientes profesionales, que ha ido creciendo y expandiéndose conKnuamente desde 2019. Actuar de 
manera sostenible es uno de los principios corporaKvos de METRO, lo que ha hecho que la compañía figure en varios 
índices y rankings de sostenibilidad como MSCI, SustainalyKcs y CDP. METRO opera en más de 30 países y emplea a 
más de 84.000 personas en todo el mundo. En el ejercicio 2024/2025, METRO generó ventas por valor de 32.400 
millones de euros. Más información en: www.metroag.de o MPULSE.de, la revista online de METRO.    
 
SOBRE SHELL ESPAÑA  
Shell España está presente en nuestro país desde hace más de 100 años y es parte del grupo Shell, compañía energéKca 
y petroquímica global que emplea a unas 85.000 personas en más de 70 países. Shell presta servicio a más de un millón 
de clientes comerciales e industriales en todo el mundo, así como a millones de clientes finales a través de su red 
global. 
 
En España, la compañía desarrolla su acKvidad a lo largo de la cadena energéKca. A través de Shell Energy, Shell 
España suministra más de 10 teravaKos hora de gas y electricidad a clientes industriales, ofreciendo soluciones 
energéKcas adaptadas a grandes consumidores y apoyándoles en sus procesos de transición energéKca. 
Shell España manKene una sólida posición en el negocio de lubricantes y opera en Tarragona una de las 38 plantas de 
lubricantes del grupo a nivel mundial. Además, la compañía cuenta con una posición de liderazgo en operaciones de 
bunkering, prestando servicio a clientes en los principales puertos de España. 
 
SOBRE STATKRAFT 
Statkrac es una empresa internacional líder en generación hidroeléctrica y el mayor productor renovable de Europa. 
El Grupo produce energía hidroeléctrica, eólica, solar y con gas. Statkrac es una compañía global en gesKón del 
mercado energéKco y Kene alrededor de 6.500 empleados en más de 20 países. A día de hoy, la compañía desarrolla 
una cartera de más de 1,5 GW renovables en España y opera 650 MW fotovoltaicos y eólicos, además de 730 MW 
solares de terceros. Es un referente en PPAs en la península ibérica, mercado en el que cuenta con  2,1 GW de capacidad 
solar y eólica. 
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Para más información:  
COMUNICACIÓN MAKRO  
Vanesa Cardeñosa: vanessa.cardenosa@makro.es  - 620 187 617  
  
AGENCIA DE COMUNICACIÓN – OGILVY:    
Jaime Ostos: jaime.ostos@ogilvy.com – 676 85 59 04  
Paula Torrado: paula.torrado@ogilvy.com – 639 81 39 16  
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MAKRO, SHELL SPAIN AND STATKRAFT SIGN A 
PIONEERING AGREEMENT FOR THE SUPPLY OF 

ELECTRICITY OVER 10 YEARS 
 

Madrid, May 14th, 2026. Makro, Shell Spain and Statkra3 have formalised an agreement for the 
annual renewable electricity supply of 85 gigawa^ hours (GWh) over a ten-year period. This 
commitment will enable Makro, a leading mulAchannel wholesale distributor to the hospitality 
sector, to advance its sustainability strategy and the decarbonisaAon of its operaAons in Spain. 
 
The agreement incorporates an innovaAve cPPA sleeving model (corporate power purchase 
agreement), under which Shell will manage the physical delivery of the renewable electricity 
generated under the PPA signed between Makro and Statkra3. Shell will complement this 
renewable electricity supply with addiAonal electricity to ensure sufficient supply to meet the 
demand from Makro’s 37 cash & carry stores across Spain, as well as its regional logisAcs pladorm 
located in El Prat de Llobregat (Catalonia).  
 
This pioneering approach provides conAnuous, flexible and fully integrated supply, combining 
renewable energy with the operaAonal reliability required by a company with high energy 
consumpAon. In addiAon, the sleeving service simplifies energy management by integraAng the 
enAre supply under a single agreement.  
 
Bertrand Mothe, CEO of Makro, commented: “At Makro, we are convinced that the path towards 
a sustainable future requires strategic collaboraGons with companies which share our vision and 
commitment. This collaboraGon with Shell Spain and StatkraF not only guarantees us long-term 
access to energy through an innovaGve structure, but also provides the flexibility and operaGonal 
security our operaGons require, while reinforcing our commitment to a greener and more 
compeGGve future for all.” 
 
“This agreement reflects our commitment to driving advanced models that facilitate the 
integraGon of renewable energy into our customers energy supply,” said Óscar Fernández, 
President of Shell Spain. “We are proud to support Makro and StatkraF in a pioneering project 
within the Spanish market. Thanks to our diversified porTolio, our extensive trading experGse and 
our global supply capabiliGes, Shell is a partner of choice for the industrial sector and companies 
with high energy demand and in need of security of supply.” 
 
For his part, Tiago Thomaz, Head of OriginaFon for Iberia at StatkraH, stated: 
“This important agreement reaffirms StatkraF’s role as a key partner in our customers’ 
decarbonisaGon processes. Thanks to our broad renewable porTolio, we design customised and 
compeGGve contracts that enable energy supply at stable prices, providing visibility and reducing 
exposure to market price volaGlity for electricity consumers in Spain.” 
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This type of agreement, which is new to the Spanish market, enables large energy consumers to 
balance sustainability, security of supply and compeAAveness, providing a robust pathway to 
advance their energy transiAon through physical, traceable and long-term soluAons. 
 
With this agreement, Makro takes a significant step forward in its roadmap towards sustainable 
growth; Shell Spain strengthens its role as a reference energy partner for the integraAon of 
innovaAve soluAons in industry; and Statkra3 reinforces its posiAon as a leader in the PPA 
market, offering long-term renewable energy contracts and contribuAng to enhanced 
compeAAveness for industry and large companies. 
 
ABOUT MAKRO 
Makro, the Spanish subsidiary of the German METRO Group, is a leading wholesale distributor to the hospitality sector 
in Spain. It serves more than 900,000 customers and operates 37 centres across 15 Autonomous CommuniKes. Makro 
offers hospitality professionals a mulKchannel shopping experience with more than 31,000 products, soluKons and 
services tailored to their needs, with a strong focus on local and high-quality fresh products. In FY 2023/2024, Makro 
reported consolidated sales of €1.737 billion. More informaKon at www.makro.es. 
 
ABOUT METRO 
METRO is a leading internaKonal food wholesaler specialised in serving the needs of hotels, restaurants and catering 
companies (HORECA), as well as independent traders. Worldwide, METRO serves around 15 million customers, 
benefiKng from the company’s unique mulKchannel offering, which combines in-store purchasing with home delivery 
services, supported and enabled by digital soluKons. METRO MARKETS is also developing as an internaKonal online 
marketplace for professional customers. Sustainability is a core corporate principle for METRO, which features in 
several sustainability indices and rankings such as MSCI, SustainalyKcs and CDP. METRO operates in more than 30 
countries and employs over 84,000 people worldwide. In FY 2024/2025, METRO generated sales of €32.4 billion. More 
informaKon at www.metroag.de and MPULSE.de. 
 
ABOUT SHELL SPAIN 
Shell has been present in Spain for more than 100 years and is part of the Shell Group, a global energy and 
petrochemicals company employing around 85,000 people in more than 70 countries. Shell serves more than one 
million commercial and industrial customers worldwide, as well as millions of end customers through its global 
network. 
 
In Spain, Shell operates across the energy value chain. Through Shell Energy, Shell Spain supplies more than 10 
terrawam hours of gas and electricity to industrial customers, offering tailored energy soluKons for large consumers 
and supporKng them in their energy transiKon processes. 
Shell Spain also holds a strong posiKon in the lubricants business and operates one of the Group’s 38 global lubricant 
blending plants in Tarragona. In addiKon, the company holds a leading posiKon in bunkering operaKons, serving 
customers in Spain’s main ports. 
 
ABOUT STATKRAFT 
Statkrac is a leading internaKonal hydropower company and Europe’s largest producer of renewable energy. The 
Group generates hydropower, wind, solar and gas-fired power. Statkrac is a global player in energy market operaKons 
and employs around 7,000 people in more than 20 countries. In Spain, the company is developing a renewable pornolio 
of over 1.5 GW and operates 650 MW of solar and wind assets, in addiKon to managing 730 MW of third-party solar 
assets. Statkrac is a reference player in the Iberian PPA market, with 2.1 GW of contracted solar and wind capacity. 
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